training
advies

Ondernemingen die (meer) geld willen lenen, stuiten hierbij op een steeds kritischer
houding van de bank. Banken stellen sneller een limiet en willen steeds vaker een

ondernemingsplan zien om het risico te kunnen inschatten.

Ondernemings-/bedrijfsplan is nodig
Een (startende) onderneming die een nieuw krediet aanvraagt, zal met een goed onder-
nemingsplan moeten komen om de bank te overtuigen. In het ondernemingsplan is een

goede onderbouwing van de marktmogelijkheden en de financiéle aspecten van belang.

Marktonderzoek

Een marktonderzoek is belangrijk maar kan vaak relatief simpel en snel worden uitge-
voerd, één en ander afhankelijk van de markt en de aard van het product of de dienst.
Maar het vertalen van de marktinformatie naar een goede inhoudelijke en financiéle
onderbouwing in een ondernemingsplan is een kunst op zich. Onze adviseur kan u daar-

bij van dienst zijn.

Presenteren van uw plannen
Een ondernemingsplan moet gepresenteerd worden voor de potentiéle investeerder (de
bank of een andere partij). Het is dus belangrijk om een goede, logische presentatie te

maken met de juiste informatie. Ook hierbij kan onze adviseur u van dienst zijn.

Leren presenteren

Wanneer u onvoldoende ervaring hebt met presenteren, dan kunt u daarin getraind
worden. Als wij u hierin trainen, dan gebeurt dit tijdens enkele proefpresentaties, waarin
u met behulp van een video terugkijkt en tips ontvangt van een trainer met uitgebreide

ervaring.



